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•MISSIONS : Prospection teléphonique et terrain (sur le 44 ) 
développement d'un secteur, qualification fichier sur informatique, 
prise de rendez vous, négociation,  suivi de clientèle 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire, organisé, challenger,  autonome. 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : SOLUTIONS D'IMPRESSION 

•LIEU DE TRAVAIL : REGION NANTAISE 

COMMERCIAL 

B TO B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation Client 

en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : Prospection, qualification de fichiers, prise de rendez 
vous, vente et  négociation clients, réalisation de devis, suivi 
dossier clients 

•PROFIL CANDIDAT : : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire, volontaire, challenger, dynamique 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : MATERIEL POUR  RESTAURATEURS 

•LIEU DE TRAVAIL : REGION NANTAISE 

COMMERCIAL 

B TO B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : Prospection téléphonique et physique, négociation, 
vente, gestion d'un secteur, action de merchandising, 
référencement,  devis, relance des devis, merchandising 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. Bonne aptitudes commerciales, envie de s'investir sur 
du long terme, déplacement nationaux 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : SECTEUR BIO 

•LIEU DE TRAVAIL : REGION NANTAISE  

COMMERCIAL  

MERCHANDISEUR  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  
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•MISSIONS : Prospection teléphonique et terrain (sur le 44), 
qualification base prospects et clients, prise de rendez vous, suivi  et 
développement de clientèle,  

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire, mature, bonnes aptitudes commerciales,  autonome. 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : EMBALLAGE 

•LIEU DE TRAVAIL : REGION NANTAISE NORD 

COMMERCIAL 

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation Client 

en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : vente sédentaire et itinérante auprès de professionnels 
du batiment, gestion marchandises, relation fournisseurs, 
prospection téléphonique, prise rdv, négo clients, suivi et 
fidélisation clients, organisation salons professionels 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. Bon esprit, sens commercial, autonome, sens du 
service. 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : Quincaillerie professionnelle  

•LIEU DE TRAVAIL : NANTES Sud Loire 

Technico 
Commercial  

B to B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : Prospection téléphonique et terrain, qualification 
fichiers, prise rendez vous, négo clients, appui commerciaux 
seniors, actions de suivi et fidélisation clients. 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. Envie de s'impliquer, autonome, mature, bon sens 
relationnel, sens du service 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : Produits dans les métiers de bouche 

•LIEU DE TRAVAIL : NANTES Sud Loire 

COMMERCIAL  

B to B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  
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•MISSIONS : Prospection terrain, négo / vente, rédaction offres, 
relances offres, suivi clients. 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. autonome, sens commercial, sens des responsabilites, 
bon esprit, esprit de challenger 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : BUREAUTIQUE 

•LIEU DE TRAVAIL : NANTES 

COMMERCIAL 
Itinérant B to B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation Client 

en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : Gestion d'un  secteur, qualification d'un fichier, 
négociation, salon, mise en place d'actions commerciales 

•PROFIL CANDIDAT : : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. autonome, aptitudes commerciales, sens des 
responsabilites, autonomie, polyvalent 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : fontaines à eau 

•LIEU DE TRAVAIL : NANTES Nord 

COMMERCIAL      
B to B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  

•MISSIONS : Prospection teléphonique et terrain, qualification base 
informatique, prise de rendez vous, vente / négociation clients, 
redaction devis, suivi devis et relances clients... 

•PROFIL CANDIDAT : - de 26 ans et titulaire du bac. Permis B + voiture 
obligatoire. autonome, sens commercial, sens des 
responsabilites, bon esprit, sens de l'équipe, polyvalent 

•SECTEUR D'ACTIVITÉ : location véhicules 

•LIEU DE TRAVAIL : NANTES Sud 

COMMERCIAL  

B to B  

Dans le cadre d'un BTS 
Négociation Relation 
Client en contrat de 
professionnalisation  


